FAQ: Descontos:

Desconto é uma redugdo do preco de venda, segundo a politica comercial definida pela
empresa fornecedora.

Tipos de Descontos:
» Desconto por Periodo
» Desconto por Prazo
» Desconto por valor
> Desconto por quantidade
CONCEITOS : Descontos por Periodo:

Sdo descontos extras concedido em funcdo do periodo em que a transagdo comercial esta
sendo efetuada ou que se prevé a entrega da mercadoria.

Periodos do desconto:

N S N

Diario Dia da data

Semanal Sediala7 1.Semana 1
8-14 2. Semana 2
15-21 3.5emana 3
22-28 4 Semana 4
29-31 5.Semana 5

Quinzenal 1-15 1.Quinzena 1
16-31 2.Quinzena 2

Mensal Més da data

EXEMPLO:

Data do pedido = 14/04/2014

quinzenal 1 109

quinzenal 2 5 %

CONCEITOS : Desconto por Prazo de Pagamento



Descontos aplicados no pedido em funcdo da antecipag¢do ou prorrogacao do prazo médio
de pagamento das duplicatas.

Desconto aplicado quanto ha diferenga entre o prazo médio da condi¢do de pagamento
padrdo do cliente e o prazo médio da condicdo de pagamento da transa¢do comercial
(cotacdo, pedido, nota).

CONCEITOS : Desconto por Prazo de Pagamento
EXEMPLO:

Cond. Pagto Cliente = 99 ->Prazo médio 45 dias
Cond.pagto Pedido = 88 ->Prazo médio 30 dias
Dif em dias dos prazos médios (45 — 30) = 15 dias

Tabela Desconto com o Tipo =1

Tipo
1 01/01/2014 7 5%

1 01/01/2014 15 10 %

2 01/03/2014 10 7%

2 01/03/2014 20 9%

CONCEITOS : Descontos por Valor

Concessdo de descontos adicionais em fung¢do do valor total da mercadoria dos pedidos
implantados em carteira.

EXEMPLO: Cadastro Desconto por Valor (BN0303)

Canal de Venda | Data Validade Valor de
Mercadoria Desconto

TREZE 01/01/2014 RS 1.000,00 %
TREZE ? 01/01/2014 RS 2.000,00 7%
'Pedidos de Venda:
-
Venda Pedido Valor
TREZE RS 998,34 0%
2 TREZE 2 RS 1998,34 5%

3 TREZE 1 RS 2998,34 7%



CONCEITOS : Descontos por Quantidade

Descontos concedidos em func¢do da quantidade pedida pelo cliente, ou seja, o mesmo
item recebe diferentes descontos, de acordo com as diferentes quantidades escalonadas
de compra ele podera ter descontos diferenciados.

I e i e
001, 5 0,00

100,00

001 50 100,00 1,00
001 80 100,00 2,00
001 Branco 100 100,00 3,00
001 Verde 100 100,00 4,00

O desconto por quantidade somente é aplicado se a quantidade solicitada pelo cliente for
maior ou igual a quantidade minima definida para o item na tabela de precos.

EX:

Pedido para o item 001 com 10 pecas - sem desconto por quantidade.
Pedido para o item 001 com 70 pegas - desconto de 1,00 %

Pedido para o item 001 com 500 pecas - desconto de 4,00 %

Volume de Faturamento

Possibilidade de conceder um desconto especial por volume de faturamento, para clientes
que atinjam o valor pré-estabelecido no campo Volume Faturamento da fungao
Manutencdo Tabelas Descontos.

Para a apuracgao é considerado a valor das notas fiscais do cliente atualizadas na
estatistica de faturamento no periodo desde a data de implantagio do pedido de venda
mais o nimero de meses decorridos

Informado nos parametros de Descontos -Qtd meses Avalia Fatur.
EX: Data do pedido 03/04/2014 — 3 meses (qtd meses avaliar fatur);

Valores das estatisticas 03/01/2014 a 03/04/2014



Cliente

ltem
Produto
Familia
A - - Desconto 1
T Familia Comercial D
R ) ) E Desconto 2
Cliente Matriz
| ) S Desconto 3
B  Referencia c
Desconto 4
U Canal de Venda o)
T P N Desconto 5
ond Pagto
0 — T Cod Desco Periodo
egido
S 0 Cod Desco Prazo
Representante S
Frete
Qt Minima

Volume Faturamento

Data Validade

CONCEITOS : Tipo de Aplicagdo Descontos

EXEMPLO: Tabela Desconto

Cliente | Cond

3 TREZE 1 0.30.600 7 3 2 5 15
2 TREZE ? 0.30.600 5 8 6 15 25
1 TREZE ? ? 5 4 3 10 20

EXEMPLO: Em Cascata

Sao verificados todos os registros que satisfazem a pesquisa e aplicados todos os
percentuais em forma de cascata, ou seja, um sobre o outro.

Nota

Os descontos definidos em valor sempre serdao somados.



Demonstrativo do Calculo

100 - (100 * 7/100) =93 93 97 98
93 - (93 * 5/100) = 88,35 88,35 89,24 92,12
88,35 - (88,35 * 5/100)=83,9325 83,9325 85,6704 89,3564
100-83,9325=16,0675 16,0675 14,329610,6436 30 60
EXEMPLO: SOMATORIO

Sao verificados todos os registros que satisfazem a pesquisa e somados todos os

percentuais e valores.
Val Desch

3 7 3 2 5 15
2 5 8 6 15 25
1 5 4 3 10 20
17 15 11 30 60

EXEMPLO: MELHOR

O desconto a ser considerado, serd o que estiver cadastrado na tabela de descontos que
possuir mais caracteristicas iguais as do pedido, cota¢do de venda ou nota fiscal.

Para obtermos o melhor desconto deve ser considerado os pesos que serdo conferidos
aos atributos da tabela de descontos.

Cliente Canalde Venda 800
ltem 700 Cond Pagto. 860
Produto 750 Regido 400
Familia 600 Representante 450
Familia 650 Frete 50
Comercial Qt Minima 150

Cliente Matriz 100 Wi 200

Referencia 600 Faturamento



PESO Peso Total
Cliente ltem Registro
TREZE 1 0.30.600 1 *900 1*860 1* 700 2460
2 TREZE ? 0.30.600 1*900 0*860 1* 700 1600
1 TREZE ? ? 1*900 0*860 0* 700 900

Calculo:

Cada valor preenchido dos registros de descontos, é considerado como 1, se estiver como
? é considerado o valor O (zero).

Multiplica-se entdo o valor 1 ou 0 pelo peso definido para o atributo.
O melhor registro sera o registro que contiver o maior valor encontrado.

EXEMPLO: Tabela Desconto

Cliente | C

3 TREZE 1 0.30.600 7 3 2 5 15
2 TREZE ? 0.30.600 5 8 6 15 25
1 TREZE ? ? 5 4 3 10 20

Controle de Desconto Maximo

O controle do desconto mdaximo a ser concedido em uma operagdo de venda é
parametrizado no cadastro de usuarios comerciais.

A definicdo é realizada em percentual maximo permitido por operagdo por usuario.

Bloqueia Pedido ficara bloqueado até que os descontos sejam revistos ou
Pedido que o mesmo seja submetido a uma aprovacgdo forcada.
Mensagem Se pedido ultrapassou o maximo de descontos, sera emitida
Adverténcia uma mensagem de adverténcia para o usuario.

Nao Avalia N&o sera verificado se o pedido ultrapassou o % maximo de

desconto.



Calculo ao completar pedido:
% desconto total do pedido (ped-venda.val-pct-desconto-total) =

((2 - (valor de mercadoria liquida / Valor de mercadoria original )) * 100).

NAO AVALIADO Pedido ndo sofreu avaliacdo de descontos.

LIBERADO Se % desconto total do pedido <=%
Desconto Maximo do usuario
Ou Aprovagdo manual

BLOQUEADO Se % desconto total do pedido > %
Desconto Maximo do usuario

O controle de acesso aso campos de descontos sao definidos no usudrio comercial:

Cada permissdo de acesso apresentada em tela corresponde a uma informacdo de
desconto no pedido de venda.

CD0821 CD0821 Pedido Pedido
Pasta Campo Pasta Campo

ltens Desconto ltem ltem Valor Desconto
Perc Desconto

Pardmetros Utiliza Tab Desconto  Pedido Usar Tab Desconto
item Usar Tab Desconto
Descontos Desconto Clientes Pedido Desc Cliente
Desconto Inform Ped Pedido Desc Informado
Desconto Tabela Pedido Desc Tab Pregos
Precos
Desc ICMS ltem Perc Desc ICMS

Descontos aplicados ao Item do Pedido de Venda e apresentados no cabegalho do
pedido, cotagdo ou nota fiscal



Desconto do Cliente Desc Cliente

Desconto da Tabela Desc Tab Prego
. de Pregos

Descontos Informados Desc Informado
- Pedido de Venda

Processo de Calculo

Canal Clientes (CD1521), Atualizagdo
Clientes (CD1510)

Manutencdo Tabela de Precos
(CD1508

Texto ex: 5+3,5+10

Desconto por Desconto
Quantidade de ltens Quantidade
Vendidos

Desconto Informado Perc Desconto
para o ltem

Desconto em Valor para Valor Desconto
o ltem do Pedido

Desconto de ICMS

Processo Descontos no Datasul

Tabela Pregos (CD1508)

(texto)
Ex: 5+3,5+10

desconto em valor informado

Manutencdo Natureza de
Operagdo (CDO606), campo %
Desc ICMS ou (Atualizacdo
Unidades de Federacdo (CD0904)
campo “% Desconto ICMS") ou
ainda no campo “Desc ICMS” dos
estados excegdes.






